KENTIMA HOLDING AB (publ)

Inbjudan till teckning av aktier och
teckningsoptioner (Units)

Den Norske Opera & Ballett i Oslo




Villkor i sammandrag

Emissionen

Foretradesratt: Tre (3) befintliga aktier ger ratt att teckna en
(1) Unit, innehallande tre (3) nya aktier och en (1) tecknings-
option TO 1 B. | den utstrackning Units inte tecknas med
foretradesratt ska dessa erbjudas aktiedgare och allmanheten
till teckning.

Unitrdtter: Innehav av en (1) aktie ger en (1) unitratt. Tre (3)
unitratter ger ratt att teckna en (1) Unit.

Teckningskurs: Teckningskursen ar 3,15 kronor per Unit, varav
teckningskurs per aktie uppgar till 1,05 kronor. Teckningsoption-
erna ges ut utan vederlag. Courtage utgar ej.

Emissionsbelopp: 12 508 398 kr
Vardering (pre-money): 12 508 398 kr
Avstamningsdag: 5 juni 2015
Teckningsperiod: 10 juni—29 juni 2015

Handel med unitratter: Pa First North under perioden
10 juni— 25 juni 2015.

Handel med betalda tecknade Units ("BTU”): Pa First North
under perioden 10 juni 2015 till dess att emissionen registrerats
hos Bolagsverket, varpa de nya aktierna och teckningsoption-
erna tas upp till handel var for sig.

Handel med nya aktier: Pa First North fran borjan av augusti
2015.

Handel med nya teckningsoptioner: P3 First North fran slutet
av augusti 2015.

Teckning utan foretrade

Memorandum och anmalningssedlar

Styrelsen i Kentima Holding har upprattat Memorandum
avseende Erbjudandet, dar fullstandig information och villkor
framgar.

Memorandum samt anmalningssedel kan laddas ner fran:
Kentima Holdings hemsida: www.kentima.se
Aktieinvest: www.aktieinvest.se

EmissionsTorget: www.emtorget.se

Tryckt memorandum och anmaélningssedel kan bestallas fran
Kentima Holding:

via e-post info@kentima.se; eller

per telefon 046 - 25 30 40

Riskfaktorer

Att investera i aktier ar forenat med risktagande. Ett antal
faktorer utanfér Kentima Holdings kontroll kan paverka Bolag-
ets resultat och finansiella stéllning sa att hela eller delar av det
investerade kapitalet gar forlorat. Riskfaktorerna beror bland

Overteckningsemission
Villkor: Nyemission riktad till allmdnheten, i 6vrigt med samma
villkor som i Emissionen.

Anmalan/teckning: Teckning sker genom att Iamna in en
anmalningssedel "Teckning utan foretrade”.

Antal Units som kan emitteras: 800 000 Units
(2 400 000 aktier)

Emissionsbelopp: 2 520 000 kr

Tilldelning: | forsta hand 2 000 Units (motsvarande 6 300
kronor) till alla som anmalt intresse av att teckna Units utan
foretrade, darutover i forhallande till visat intresse.

Teckningsoptioner TO 1 B
Villkor: En (1) teckningsoption TO 1 B ger ratt att teckna en (1)
ny aktie i Kentima Holding.

Teckningskurs: 75 procent av den volymvagda handelskursen
pa First North under den period om tio handelsdagar som
slutar tio bankdagar innan forsta teckningsdag, dock lagst 1,10
kronor och hégst 2,00 kronor.

Losenperiod: 15 — 31 oktober 2016.

Handel med teckningsoptioner TO 1 B: P3 First North fram ftill
och med den 27 oktober 2016.

Teckningsforbindelser

Emissionen omfattas till cirka 52 procent av teckningsférbin-
delser fran aktiedgare. Ingen ersattning utgar for lamnade
teckningsforbindelser.

Teckning utan foretradesratt,

direktregistrerade aktiedgare:

Anmalan via inlamnande av anmalningssedel "Teckning utan
foretradesratt” till emissionsinstitutet Aktieinvest, under
teckningsperioden. Betalning i enlighet med utsand av-
rakningsnota.

Anmadlan for forvaltarregistrerade tecknare
Anmalan via inlamnande av anmalningssedel "Teckning utan
foretradesratt” till respektive forvaltare eller till emissions-
institutet Aktieinvest. Observera att forvaltare kan ha tidigare
sista svarsdag an 29 juni 2015. Betalning sker i enlighet med
instruktion fran forvaltaren.

annat konkurrens, teknikutveckling, affairsmodell, beroende
av nyckelpersoner och kapitalbehov. For beskrivning av risk-
faktorer, se avsnittet “Riskfaktorer” i Memorandumet.
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Vd Kent Nilsson har ordet

Vi har fatt igang tillvaxten i Kentima AB, som framover ska bli
Kentima Holdings viktigaste dotterbolag. Fér Q1 — Q3 2015 har
vi 6kat omsattningen i Kentima AB med 37 procent jamfort

med féregaende ar och vi ar dvertygande om att tillvaxten
kommer att fortsatta. Vara egna produkter, med stor tyngd pa
programvara, ska bli de som lyfter Kentimakoncernen till att bli
ett stort och I6nsamt foretag inom Automations- och Sakerhets-
branschen.

Samtidigt vill jag betona att vart dotterbolag Kentima Control
R & D kommer att vara en viktig del av var koncern dven fram-
Over. Bade vi och var storsta kund inom omradet har drabbats
hart av den mangariga nedgang som ligger som en vat filt éver
gruvbranschen, med kraftigt minskad investeringsaktivitet
som féljd. Men vi underhaller och vidareutvecklar var affar och
hoppas att gruvsektorn sa smaningom ska vanda uppat igen.
Tillsammans med vara kunder inom branschen &r vart gemen-
samma mal att ha en dnnu attraktivare produkt nér gruvindu-
strin sa smaningom vander upp.

Var internationella expansion startade ar 2013, da vi gick in
pa First North. Resultatet hittills har varit positivt och exporten
inom dotterbolaget Kentima AB ¢kar kontinuerligt. Viktigast ar
att vi kdnner att vi far positiv respons fran vara internationella
systemintegratorer, som tycker om vara produkter och som
dven gar med i Kentima Partner Program. Kentimakoncernen
har som ett led i sin 6kade marknadssatsning tecknat ett stort
antal partneravtal de senaste tva aren, vilket forvantas leda till
okad forsaljning framover. Per den 30 april 2015 hade Bolaget
totalt 235 partners i sitt natverk, varav 196 svenska aktérer och
39 internationella.

Erfarenheten av Kentima Partner Program har varit god, pa
sa vis att partneravtalen lett till fler kdpande kunder och 6kad
forsaljning av Kentimas egenutvecklade produkter. Partner-
programmet kommer att bli en allt viktigare plattform for bra
samarbete med vara kunder. Som litet féretag som kampar mot
betydligt storre konkurrenter ar det avgérande att vi kan erbju-
da bra utbildning och support till vara kunder. Darfor har vi eta-

blerat avdelningen

”’ Koncernen ska nd en o lf:iﬁ:mtl
EBITDA-marginal om minst — onsut, .
15 procent fran och med ~ Testimedtre
rikenskapsdret 2016/2017.7  medarberare
kommer att

ge support till vara partners. Att ha medarbetare som enbart
arbetar med support ger battre resultat for kunden och SKUT
ger oss ocksa battre mojlighet att ta betalt for de mertjanster vi
erbjuder och det innebar en ny intdktskalla.

Att bygga bra relationer med vara systemintegratorer och att
de tycker om oss, vara produkter och var kundsupport, ar vart
vagval for framtiden. Vi kan fortsatta att 6ka omsattning och re-
sultat under manga ar genom att kopiera denna affarsmodell till
manga, manga fler systemintegratérer som ocksa blir Kentima
Partners. Som bekant inledde vi var internationella marknads-
satsning med att via egna exportsaljare knyta avtal med distri-
butérer. Dessa saljer dock ocksa l6sningar fran konkurrerande
foretag. Resultatet av satsningen visade att distributorer helst
arbetar med det som redan ar val inarbetat, vilket for Kentimas

del tyvarr alltfor ofta innebar vara
konkurrenter. Var slutsats ar att
det ar svart for ett nytt foretag

att sla igenom via distributorer.

Exportstrategin har darfér
reviderats till att bearbeta
underifran i ledet (partner/
systemintegrator) an ovan-
ifran (distributorer). Som en
foljd av detta har vi sagt upp de
exportsaljare som var fokuserade
pa att rekrytera distributorer,
men jag vill anda inte se
det som ett neder-
lag. Att etablera sig
internationellt innebar
att man maste fa
prova olika vagar
till framgéang. Nu
har vi av kostnads-
besparingsskal tagit
ett halvt steg till- "
baka, men fortsatter att selektivt rekrytera systemintegratorer/
aterforsaljare bland de foretag som vi verkligen tror kommer
att generera forsaljning. Nar Kentima blivit ett storre och mer
valkant foretag kan distributérerna vara helt ratt vag att ga,
men dar ar vi inte annu. Svenska marknaden blir allt intressan-
tare och darfor har vi etablerat ett eget forsaljningskontor i
Stockholm med egen anstalld forsaljningspersonal.

Vi kommer framover att satsa mer pa marknadsféring och i
stérre omfattning utnyttja digital marknadsféring. Vi planerar
att producera ett stort antal kortare filmer som enkelt visar
fordelarna med vara produkter (“seeing is believing”). Vi ska
ta fram ett storre antal "Whitepaper” som férklarar hur man
skapar olika l6sningar med vara produkter. Vi ska ocksa ldgga
upp versioner av vara program som ar gratis att ladda ner direkt
fran var hemsida, sa att kunden enkelt kan borja testa program-
men, bade WideQuick® (designer) och Ethiris®.

Kentima Holdings finansiella mal star fast. Omsattningen pa
koncernniva under de kommande fem aren ska genomsnittligt
vaxa med minst 25 procent per ar, omsattningen i dotterbolaget
Kentima AB under de kommande fem aren ska genomsnittligt
vaxa med minst 50 procent per ar och koncernen ska na en
EBITDA-marginal om minst 15 procent fran och med raken-
skapsaret 2016/2017. Genom 6kande omséattning i dotter-
bolaget Kentima AB samt de kostnadsbesparingar som vi gjort
och som slar igenom fullt ut fran och med halvarsskiftet raknar
vi med att vi ska kunna na lénsamhet under andra halvan av
rakenskapsaret 2015/2016. Emissionen gor vi for var internatio-
nella marknadssatsning och for att kunna fortsatta ha en hog
takt i vart produktutvecklingsarbete, och vi hoppas att Du som
investerare vill vara med pa var resa.

Kent Nilsson
Vd och grundare
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Kentima i korthet

Kentima Holding AB (publ) bedriver utveckling, tillverkning och
forsaljning av produkter inom automations- och sdkerhets-
branschen, i forsta hand programvara for VMS-system (Ethiris®)
och HMI/SCADA-programvara (WideQuick®). Produkterna har
mojlighet att kommunicera mot olika system for att darefter
visualisera, lagra, 6vervaka och behandla information och
bilder. Bolaget sdljer aven egenutvecklade industridatorer och
operatdrspaneler.

Kentimas unikitet bygger pa dess formaga att utveckla pro-
dukter som ar flexibla, enkla att integrera med andra system,
att produkterna tillsammans kompletterar varandra samt att
produkterna har hog anvandarvanlighet trots ett stort antal
avancerade funktioner.

Bolagets produkter anvdnds inom bland annat gruvor,
flygplatser, processindustri, fastighetsindustri, fordonstillverk-
ning, livsmedelsindustri, infrastruktur, kdpcentrum, butiker,
idrottsanlaggningar, tillverkningsindustri, forsvar, polis, skolor,
sjukhus och maskintillverkning.

Produkter

Bolaget har foljande produktomraden:

» Ethiris® ar en VMS-programvara (Video Management
Software) som innehaller unika funktioner som ger system-
integratoren majlighet att snabbt och enkelt konfigurera ett
modernt och kraftfullt system for videodvervakning.
WideQuick® HMI/SCADA &r en av marknadens mest flexibla
HMI/SCADA-programvaror. WideQuick® har méjlighet att
kommunicera mot ett stort antal olika system for att darefter
lagra, 6vervaka och behandla information och bilder. Infor-
mationen visuliseras for operatéren som darefter enkelt kan
interagera och paverka anldggningen.

Industridatorerna (Oe-serien) har hog prestanda, robust
konstruktion och modern design. De ar utvecklade for tuff
industriell miljo och flera tusen industridatorer fran Kentima
finns installerade i gruvor och andra kravande miljer.
Operatorspanelen WideQuick® HMI Panel &r en serie mycket
kraftfulla och flexibla operatérspaneler som bestar av en
industridator fran Kentima och programvaran WideQuick®.
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Under varen 2015 lanseras foljande nya produktomraden:
Ethiris® NVR (Network Video Recorder) ar ett komplett,
nyckelfardigt videodvervakningssystem, bestaende av en
tillforlitlig, ruggad dator dar Ethiris® VMS éar forinstallerat.
WideQuick® PSIM (Physical Security Information Manage-
ment) mojliggor integrationen av olika sdkerhetssystem och
presenterar relevant information i ett gemensamt anvandar-
granssnitt. WideQuick® PSIM fungerar som ett 6verordnat
overvakningssystem som kommunicerar med exempelvis
videoovervakning, passagesystem, brandlarm, inbrottslarm
och andra sakerhets- och fastighetsautomationssystem.

<

<

Affarsmodell

Bolagets affarsmodell bygger pa forsaljning via ett natverk av
distributorer som séljer vidare produkterna till sitt eget nat
av aterforsaljare och systemintegratorer, men ocksa direkt
till OEM-kunder och aterforsaljare. Forsaljningen av Bolagets
olika typer av programvara sker genom licensrattigheter att
anvanda programvaran for den aktuella versionen. Industri-
datorer, operatorspaneler och olika tillbehor saljs framst via
distributorer och aterforséljare samt via olika OEM-kunder.
Bolaget genomfor merforsaljning genom uppdateringsavtal,
uppgraderingar, supportavtal, utbildningar och olika konsult-
tjanster.

Bolagsstruktur
Kentima ar en koncern som bestar av foljande bolag.
Kentima Holding AB (publ): Moderbolag i koncernen.
Kentima AB: Heldgt dotterbolag. Verksamhet inom bade auto-
mations- och sdakerhetsbranschen. Saljer generella produkter
som programvarusystemen Ethiris® och WideQuick® samt
hardvara i form av industridatorer och operatérspaneler.
» Kentima Control R&D AB: Heldgt dotterbolag. Verksamhet
endast inom automationsbranschen. Saljer kundanpassa-
de styrsystem till foretag huvudsakligen verksamma mot
gruvindustrin. Har historiskt varit motorn i verksamheten
dar overskott har investerats i Kentima AB och utveckling av
foretagets egna produkter.

<

»

»

Kentima Holding AB

Kentima AB
Egenutvecklade produkter
inom Automation och Sakerhet.
® Programvaroror Ethiris® VMS
* WideQuick® HMI/SCADA/PSIM
samt hardvara Ethiris® NVR,
Industridatorer och WideQuick® HMI Panel

Omsdttning Q1 — Q3: 5,5 mnkr (4,0 mnkr)
Tillvéxt Q1 — Q3: 37 % (jmfr 2013/2014)

Kentima Control R&D AB
Uppdragsutveckling och tillverkning av
kundanpassade styrsystem till externa

kunder, med produkter som riktar sig
framst till gruvindustrin.

Omsdttning Q1 - Q3: 15,8 mnkr (18,8 mnkr)
Tillvéixt Q1 - Q3: -16 % (jmfr 2013/2014)
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Marknaden for VMS-system

Inom affarsomradet Sdkerhet utvecklar Kentima produkter for
Video Management Software (VMS) — programvara fér video-
overvakning, en delmarknad inom néatverksvideo.

Sedan ett antal ar tillbaka genomgar marknaden for video-
overvakning ett teknikskifte fran traditionella system, upp-
byggda med analoga kameror, till digitala system, kameror
inkopplade i ett natverk tillsammans med programvara, sa
kallad natverksvideo. | takt med att marknaden skiftar 6ver
till natverkskameror 6kar dven efterfragan av olika typer av
programvara for att hantera videodvervakningssystemen, sa
kallad VMS.

Den globala marknaden for VMS varderades under 2012 till
6ver 0,65 miljarder USD (5,5 miljarder SEK) och spas uppga
till mer @n 1,6 miljarder USD (13 miljarder SEK) under 2017, en
genomsnittlig arlig tillvaxt om cirka 20 procent.” Asien, till stor
del tack vare den kinesiska marknaden, tros vaxa starkast pa
den globala marknaden. Inom EMEA spas VMS-marknaden vaxa
fran 183 miljoner USD (1,5 miljarder SEK) 2012 till 407 miljoner
USD (3,5 miljarder SEK) 2017.2

Marknaden for HMI-system

Inom affarsomradet Automation utvecklar Kentima AB pro-
dukter inom Human Machine Interface (HMI), operatorsgrans-
snittet Madnniska — Maskin. HMI-system utgor en viktig del inom
industriell automation och majliggér 6vervakning och kontroll
av automatiserade produktionsprocesser. HMI-system anvands
for att 6vervaka maskiner, industriella anlaggningar, fastigheter
och sakerhetssystem och visualisera information samtidigt som
operatoren kan interagera med systemet.

Systemen innehaller hardvara som operatdrspaneler, industri-
datorer, givare och sensorer samt programvara, exempelvis
SCADA (Supervisory Control And Data Acquisition, Overvakande
Styrning och Inhdmtning av Data), som inhdmtar information
fran andra integrerade system, analyserar data och ger en visuell
presentation for operatoren.

HMI-marknaden forvdntas globalt védxa fran 2,5 miljarder
USD (21 miljarder SEK) 2012 till 4,1 miljarder USD (34 miljarder
SEK) 2017, en genomsnittlig arlig tillvixt om cirka 10 procent.®

Nulage och syfte med Emissionen

Kentimakoncernen befinner sig precis i borjan av sin internation-
ella expansion, med malsattningen att bli ett internationellt eta-

blerat och I6nsamt programvaruféretag inom de snabbvéaxande

branscherna Automation och Sakerhet.

Bolaget startade sin internationella expansion av egen-
utvecklade produkter under 2013. Antalet distributorer har
Okat till 14 stycken per 30 april 2015. Antalet internationella
systemintegratérer som har aterforsaljaravtal med Kentima-
koncernen ar 6kat till sju stycken per 30 april 2015.

Pa den svenska hemmamarknaden har Kentima AB partnerav-
tal med totalt 196 systemintegratorer inom Kentima Partner
Program. For att ytterligare 6ka expansionen har Kentima AB
under varen 2015 etablerat ett lokalkontor i Stockholm med an-
stalld forsaljningspersonal som ska bearbeta den snabbvaxande
marknaden i huvudstadsomradet.

Dotterbolaget Kentima AB 6kade sin forséljning under Q1—Q3
(juli—mars) 2014/2015 med 37 procent till 5,5 mnkr (4,0 mnkr)
jamfort med samma period foregaende rakenskapsar.

Emissionslikviden ska anvdndas till att finansiera den fort-
satta marknadsexpansionen i Sverige och internationellt.

Finansiella mal fér Kentima Holding AB

» Genomesnittlig arlig omséattningstillvaxt pa koncernniva under
de kommande fem aren ska uppga till minst 25 procent.

» Genomsnittlig arlig omsattningstillvaxt inom dotterbolaget
Kentima AB de kommande fem aren ska uppga till minst 50
procent.

» EBITDA-marginal om minst 15 procent fran och med raken-
skapsaret 2016/2017.

Historik

1994

Kent Nilsson grundar Kentima Control R & D AB, som saljer kund-
anpassade styrsystem till framst kunder inom gruvindustrin.

2000

Kentima AB (davarande Kentima Technologies AB) pabdrijar ut-
vecklingen av egna produkter som ska sdljas som generella pro-
dukter. Bolaget inriktar utvecklingen mot tva produktomraden,
Industridatorer och WideQuick® HMI/SCADA programvara.

2002
Forvarv av externt bolag som utvecklat programvara for
kameradvervakning (Ethiris® VMS-system).

2005-2007
Under perioden lanserar Bolaget sina forsta egenutvecklade
produkter avsedda foér en generell anvandning.

2013
Bolaget listas pa First North. Internationell férsaljning av
Bolagets produkter inleds.

2015
Bolaget lanserar de nya produktomradena NVR, Network Video
Recorder, respektive WideQuick® PSIM.

Noter

"IHS ”The World market for CCTV and Video Surveillance Equipment— 2013 edition”
2|HS “The EMEA market for CCTV & Video Surveillance Equipment—2013 edition”
3IHS “The World market for CCTV and Video Surveillance Equipment— 2013 edition”
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Ethiris® — oppen, flexibel, kraftfull

Ethiris® ar en komponentbaserad och skalbar programvara for
videoodvervakning. Anvandaren och installatoren véljer dnskade
komponenter och anpassar enkelt programvaran efter de krav
och behov som finns pa anldggningen. Den komponentbas-
erade uppbyggnaden innebar ocksa att systemet kan installeras
pa flera geografiskt atskilda anlaggningar. Varje klient kan an-
sluta sig till ett obegradnsat antal servrar och pa sa vis kan man
fran en central plats 6vervaka samtliga delar av anldggningen.

Grunderna i Ethiris®

Det finns totalt atta olika Ethiris-komponenter att tillga for att
bygga upp ett system. Ett grundsystem bestar av tre kompo-
nenter. Har foljer en mycket kortfattad forklaring av dessa tre
komponenter:

Ethiris® Admin anvands for att konfigurera och starta upp

en anlaggning. Installatéren kan enkelt konfigurera 6nskad
funktionalitet for den aktuella anlaggningen. Konfigurationen
ar logiskt indelad i tva delar, Ethiris® Server och Ethiris® Client.
Med Ethiris® Admin kan man enkelt, utifran en arbetsstation,
konfigurera upp en hel anldggning som ar fordelad pa flera
olika datorer.

Ethiris® Server behandlar allt som ska ske automatiskt, till
exempel kommunikation med kameror, inspelning, rérelse-
detektering, larmfunktioner och kommunikation med andra
system. Ethiris® Server startar automatiskt och kérs som en
tjdnst under operativsystemet.

Ethiris® Client anvands av operatoren. Har visas livebilder
och inspelad video fran de olika kamerorna som finns i
anlaggningen. Det finns ocksa en handelselista som loggar
olika handelser i systemet och en larmlista dar aktiva larm
visas.

P
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Kostnadseffektivt

Licensmodellen for Ethiris® dr uppbyggd av fem licensnivaer
med olika grad av funktionalitet. Tillgdngliga licensnivaer ar
Free, Basic, Extended, Advanced och Premium. Licenskostnaden
ar baserad pa aktuell licensniva och antalet kameror. Det gar att
kopa en licens for exakt det antal kameror som behdvs. Licens-
erna kan fordelas pa flera serverdatorer om sa dnskas och pa sa
satt kan mycket stora system enkelt byggas upp.

Hog prestanda och tillforlitlighet

Ethiris® ar en effektiv programvara utvecklad for att kunna
kommunicera med ett stort antal kameror och samtidigt klara
av en hog bildlagringshastighet. Klienten har en effektiv funk-

tion for snabb bildvisning. Ethiris® dr ocksa en mycket stabil och
palitlig programvara som innehaller en kraftfull funktion for att
skapa redundanta system.

Snabb installation

For installatdren finns ett stort antal funktioner som effektivi-
serar arbetet. Automatisk sokning efter kameror pa natverket
snabbar upp konfigurationen av systemet. Tydlig 6versikt av
lagringsenheterna hjalper till vid konfigurering och justering av
inspelning.

Oppen plattform

Ethiris® ar en 6ppen plattform, vilket innebar att systemintegra-
toren enkelt kan integrera Ethiris® med andra system. Ethiris®
har stod for bade enskilda kameraprotokoll och for det generella
ONVIF-protokollet.

Avancerad larm- och hidndelsehantering

Ethiris® innehaller kraftfulla funktioner fér hantering av larm
och handelser. En mycket anvdandbar funktion &r synkningen
av larmlista, handelselista och videospelare, vilket underlattar
arbetet avservart vid sokning av relevant video i samband med
en specifik handelse.

Kraftfull flexibilitet med skript

En av de absolut storsta styrkorna i Ethiris® ar dess flexibilitet.
Installatoren kan i valdigt hog utstrackning anpassa systemet
for att uppna en optimal videodvervakning av en viss anlagg-
ning. Smarta kopplingar mellan handelser och aktiviteter gor
det mojligt att skraddarsy vilka automatiska atgarder systemet
ska vidta vid olika hdandelser. Den javabaserade skriptmotorn
Oppnar i princip oandliga mojligheter for installatoren att an-
passa anldaggningen efter kundens 6nskemal.

Brett sprakstod

Ethiris® har stod for olika sprak i administrationsverktyget,
klienten och de mobila applikationerna. Det tillkommer kon-
tinuerligt nya sprak efter marknadens 6nskemal. Spraket kan
enkelt dndras nar som helst i menyn.

Snabb integration

Ethiris® har ett omfattande stod for OPC. Ethiris® kan darfor
integreras med en mangd olika typer av system som har stod
for OPC, till exempel passagesystem, brandlarm, inbrottslarm,
6verordnade SCADA-system, styrsystem och distribuerade 1/0.
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»  Anvindningsomraden
Varje bransch har sina unika
behov. Ethiris® ar en generell
programvara som passar for flera
olika anvandningsomraden, fran
mindre installationer till mycket
stora anldggningar. Den flexibla
uppbyggnaden av Ethiris® gor att bade
anvandare och installatorer kan optimera funk-
tionaliteten for det aktuella anvandningsomradet.

For att uppna verkligt kraftfulla 6vervakningssystem kravs det
ofta att olika typer av system kan integreras. Ethiris® och vara
Ovriga programvaror &r fran grunden utvecklade med integra-
tion och skalbarhet som nagra av de viktigaste egenskaperna.
Tillsammans med den komponentbaserade arkitekturen gor det
att Ethiris® dven kan anvandas for de storsta och mest komplexa
anlaggningarna. Ethiris® finns installerat inom ett stort antal
branscher runt om i varlden, varav nagra ar listade nedan.

Transport och
infrastruktur
Ethiris® anvands pa
flera olika flygplatser
runt om i varlden. Pa
flygplatsen i Peking
anvands Ethiris® for
att évervaka dock-
ningen av flygplan vid
de 125 gaterna. Dockningssystemet kommunicerar med Ethiris®
via det standardiserade OPC-grdnssnittet och styr pa sa satt
inspelningen for de olika kamerorna. Andra exempel ar tunnlar,
hamnar, parkeringshus, lastbilscentraler och jarnvagsstationer.

Képcentrum och butiker
Ethiris® anvands for
overvakning av hela
kdpcentrum men
finns ocksa installe-
rati ett stort antal
butiker av varierande
4 storlek. Shoppingcen-
1 tret Emporiai Malmd
H1 har runt 130 kameror
kopplade till Ethiris. Enkla och tydliga funktioner for livevisning
och inspelning gor det enkelt att anvanda dven fér den oerfarna
anvandaren.

Offentlig miljo

Bevakning av offent-
liga miljoer ar ett
vanligt anvandnings-
omrade for Ethiris.
Operahuset i Oslo ar
i manga avseenden
en mycket modern
anlaggning som Gver-
vakas av Ethiris. Nara
100 kameror ar kopplade till Ethirissystemet for att operatorer-
na ska ha kontroll 6ver alla viktiga omraden i olika situationer.
Skalbarheten i Ethiris® innebar att systemet kan fordelas pa
flera datorer som tillsammans ger optimal prestanda for storre
anlaggningar.

Industri- och processanldaggningar

I en modern industri-
anlaggning samverkar
manga olika system
for att uppna optimal
sakerhet. Ethiris® ar
ofta sammankopplat
med vart SCADA-
system WideQuick®
och brand- och
passagesystem Ethiris® finns installerat inom ett stort antal
omraden, till exempel gruvor, olika tillverkande foretag och
processanldggningar.

Arenor och |drottsanlaggn|ngar

402¢ Ethiris® finns instal-
lerat pa stora arenor
och olika typer av
sportanldggningar.
P& arenorna finns
ett stort behov av
overvakning av
laktarsektionerna vid
. matcher, konserter
och andra evenemang. Ethiris® hoga prestanda kommer val
till pass nar det stélls hoga krav pa bildfrekvens vid inspelning,
effektiv operatérskommunikation och samtidig styrning av ett
stort antal PTZ-kameror.

Sjukhus och skolor
Ethiris® anvands pa
flera stora sjukhus,
olika fastigheter och
skolbyggnader. Pa
akutmottagningen pa
SUS i Malmo valde
man Ethiris® for att
ha ett system som ar
“H utbyggbart, flexibelt
och anvandarvanllgt Med Ethiris® stod for ONVIF-standarden
har kunden ett stort antal kamerafabrikat att vélja pa infor
framtida utékningar av systemet.

Larmcentraler

Ethiris® skalbarhet,
kraftfulla klient-
programvara samt
mojlighet till inte-
gration och anpass-
ning skapar en unik
overvakningsmiljo
for larmcentraler.

| Helsingborg stad
finns Ethiris® pa ett stort antal anlaggningar i kommunen. Deras
larmcentral anvdnder Ethiris® tillsammans med vart SCADA-
system WideQuick® for att fa en effektiv 6vervakning av de
olika anlaggningarna.
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WideQuick® HMI/SCADA

Anpassningsbarhet och flexibilitet ar viktiga egenskaper for
WideQuick®. Det ska vara enkelt att skapa ett kostnadseffektivt
HMI/SCADA-system oberoende av bransch och anvandnings-
omrade. Darfor ar WideQuick® uppbyggt som ett generellt
system med goda kommunikationsmojligheter.

WideQuick® bestar av fyra delar: WideQuick® Designer,
WideQuick® Runtime, WideQuick® Remote och WideQuick®
Web Client. WideQuick® Designer ar utvecklingsmiljon dar sjalva
projektet byggs upp. WideQuick® Runtime ar programmet som
operatoren arbetar med och dar projektet kors som ett system.
WideQuick® Remote anvands nar det finns behov av fjarrstyrning
och arbetar mot Runtime. WideQuick Web Client anvands for att
kunna 6vervaka anlaggningen pa distans vi en vanlig weblasare.

Kommunikation ar grundldggande i HMI/SCADA-system.
WideQuick® har en OPC-klient samt ett inbyggt Modbusproto-
koll for att kommunicera med ett stort antal I/O, PLC och andra
system. Inom automation kan programmet anvandas inom
flera olika omraden, allt fran mindre maskiner till 6vervakning
av hela process- och tillverkningsindustrier. Inom sakerhet
anvands WideQuick® som dverordnat system for bland annat
olika infrastrukturanlaggningar, larmcentraler samt 6vervak-
ning av flygplatser och hela stader.

Eftersom WideQuick® &r uppbyggt med en klient/server-
arkitektur kan det anvédndas i saval lokala som globala natverk.
De inbyggda funktionerna for att hantera flera sprak, konver-
tera enheter och mgjligheten till integration med olika data-
baser skapar stora anvandningsomraden for WideQuick®.

WideQuick® har en effektiv uppbyggnad och kan installeras
aven pa enklare Panel PC for att skapa en kompakt HMI-I6sning.
Med hjalp av programmet kan processen enkelt 6vervakas.
Informationen fran anlaggningen kan pa ett tydligt och Gver-
skadligt satt presenteras for operatérer och andra medarbetare
i organisationen. Med ratt information enkelt tillganglig for
medarbetarna kan ratt beslut fattas snabbare och produktion-
en bli mer kostnadseffektiv.

1 P [ B b o P s e e

WideQuick® — HMI

HMI ar en engelsk forkortning for Human-Machine Interface och
ar ett anvandargranssnitt mellan operat6ér och maskin/process-
avsnitt. Ett HMI-projekt ska vara enkelt och effektivt att over-
blicka, samtidigt som man med sma medel ska kunna paverka
processen och fa ett tillfredsstallande resultat. Med minimal
anstrangning far anvandaren ut maximal effekt av systemet.

For att ge anvandaren ytterligare majlighet att kostnads-
effektivisera projekten ar WideQuick® uppbyggt med olika
licensnivaer. Integratéren har mojlighet att vilja mellan
olika licensnivaer vid designen av sina projekt. WideQuick®
HMI Designer ar avsett for att anvandas i projekt for mindre
maskinstyrningar och i lokala installationer som inte kraver
nagon koppling till andra WideQuick®-installationer. Wide-
Quick® HMI Designer kan anvandas till projekt dar WideQuick®
Basic eller WideQuick® Extended anvands som Runtime-miljo.

WideQuick® — SCADA

SCADA &r en engelsk forkortning for Supervisory Control And
Data Acquisition. Kortfattat kan man sdga att det ar ett system
for évervakning och styrning av storre processer. Det bestar av
ett flertal element dar det framsta ar HMI som pa ett 6verskad-
ligt satt visar upp processen. Andra viktiga egenskaper ar kom-
munikationen med PLC, I/O-enheter, loggning av data till data-
baser och presentation av historisk data i diagram och tabeller
samt mojlighet att skapa skalbara klient/serverlésningar.

Vid 6vervakning och styrning av storre anlaggningar
anvander integratéren WideQuick® SCADA Designer. Har far
integratoren tillgang till samtliga funktioner i WideQuick®.
WideQuick® SCADA Designer ska ocksa anvandas dar det stalls
krav pa klient/server-l6sningar och kopplingar till andra Wide-
Quick®-system. WideQuick® SCADA-Designer kan anvandas
till projekt dar Wide-Quick® Basic, Extended, Advanced eller
Premium anvands som Runtime-miljo.
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WideQuick® SCADA Designer ddr arbete med ett projekt for en sterilcentral pagar.
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Anvindningsomraden Fastighetsautomation
De tekniska utmaningarna blir allt mer komplicerade inom allt --
fler branscher i och med de standigt 6kade kraven pa effektiv-
isering och resultat. Detta forhallande innebar att det idag finns
ett tilltagande behov foér mer sofistikerade l16sningar med HMI/
SCADA-system inom fler omraden.

Anvandningsomradena for WideQuick® &r nastan oand-
liga tack vare de stora mojligheterna fér kommunikation med
PLC-system, distribuerade 1/0, databaser och andra system.
Genom denna mangsidighet kan integratéren anpassa systemen
bade i stort och smatt sa att det passar den enskilda verksam-
heten. Det finns ett stort antal WideQuick®-installationer runt

om i varlden inom olika branscher och med stor variation pa » Stora fastigheter
anvandningsomraden, varav ett urval ar listade nedan. » Sjukhus

» Hotell
Processindustri

Maskinstyrning

- PRI

» Kraftverk & Varmeverk

» Papper & Cellulosa » Stenkrossar
» Vatten & Avlopp » Vindkraftverk
» Gruvor & Stenbrott » Biogasanlaggningar
» Olja & Gas
Sakerhetssystem

Livsmedelsindustri

A

» Larmcentraler

» Mejerier » Arenadvervakning
» Bagerier » Koépcentrum

» Bryggerier

Infrastruktur

e

Tillverkningsindustri

» Flygplatser

» Bilindustri » Broar
» Elektronik » Hamnar
» Sagverk » Bil- och jarnvagstunnlar
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Success stories — Automation

e— Pure Water Scandinavia AB levererar anlaggningar som producerar ren-
vatten till bland annat sterilcentraler, autoklaver och laboratorier. Operators-
panelen WideQuick® HMI Panel fran Kentima var det sjalvklara valet for
deras 6vervakning och handelseloggning av framstallning av renvatten.

Pure Water Scandinavia AB, PWS, projekterar, konstruerar, driftsatter
och servar renvattenanlaggningar. PWS verkar inom en hogteknologisk
bransch och kraven stélls darefter pa bade tillganglighet och prestanda.

Framfor allt ar kraven pa hdandelseloggning hoga. | PWS-anlaggningen finns

en WideQuick® HMI Panel som overvakar framfor allt processen genom

handelseloggning sasom varden och larm. Dessutom har PWS lagt all
relevant dokumentation i terminalen, latt tillganglig for servicepersonal,

;'z.“nw"" Smdin?viaﬂltvatruanlz ingar som . . . - . . . . . . .

“;ld‘;;;*(;r;;;;;;‘rucﬁnym 1u,oua“,‘.f§ i:r:d'mzm« SNABBFAKTA dar aven illustrativa instruktionsfilmer installeras for vagledning avseende

och hindelscloggning av framstallning av remwatcen. < 0o "erakning L : 2 = H 2 i
o mining : Bl (5o omcentr s service och underhall av anlaggningen. Thomas Johansson fran LMT Elteknik

S AB har linge arbetat med Kentimas produkter och har installerat Wide-

WideQuick” HMI Panel finns pa

: ovargn, T renliosningar Quick® HMI Panel hos PWS. Han ar mycket nojd da han kunnat erbjuda en
ot o, St rar oot Clontgorstora heltdckande produkt med betydligt battre funktioner an vad kunden tidigare

PWS hogsta kr. . e
Chvedasta krav on kratun ocn majligheter til Gvervakning och
g, siger Thomas  [EUETNS R boy

Soranontng: dger e T e haft tillgang till

utan plugins.

R —
hos PWS. Han i m, i

Hur fungerar en renvattenanlaggning? Ett stort och omfattande ledningsnat
s ar framdraget till alla tappstillen. Det &r oerhért viktigt att vattnen cirkulerar
et et s, konstant, det far inte finnas nagra fickor i ledningsnatet dar vatten kan bli
i aooeton samt stillastaende. Returvatten cirkulerar i regel alltid genom UV-lampor innan det

Thomas Johansson.

aterfors till bufferttanken. Sker ingen forbrukning kommer automatiskt, ca var
6:e timme, vatten att tappas ur bufferttanken till startniva for ROaggregatet.
Detta for att alltid farskt och rent vatten ska vinnas i systemet. PWS kunder
finns inom industri, sjukhus, laboratorier och energi. Nagra exempel pa ren-
vattenanldggningar i Sverige ar: Ostra sjukhuset Géteborg, Varnamo sjukhus,
Universitetssjukhuset Linkoping, Lanssjukhuset Kalmar, APL Apoteksbolaget
Goteborg, Gavle sjukhus, VHC Ultuna, Akadememiska Uppsala och Karolinska Institutet.

Allt eftersom PWS sag mojligheter med WideQuick® har nya dnskemal om till exempel Web Interface Media-visning pa panel,
framkommit. Det har inneburit att LMT Elteknik kunnat fortsatta sitt utvecklingsarbete kontinuerligt.

Alle cficrsom PWs
S sig majl
1eQu ya b

info@kentima.se 4 KENTIMA

www.kentima.com

Goteborgs Kex ar Nordens storsta kexleverantér. | 6ver hundra ar har
svenska folket knaprat pa kex och kakor fran Goteborgs Kex. Med Kentimas
programvara WideQuick® har foretaget skapat enkelhet, flexibilitet och inte
minst mobilitet i produktionen.

Goteborgs Kex ar Kungalvs storsta privata arbetsgivare med ca 500
anstallda och fabriken som &r centralt belagen har integrerats naturligt i
stadsbilden.

Sedan 1994 ingar Goteborgs Kex i norska Orklakoncernen och bageriet
producerar nu kakor och kex till den svenska, norska och finska marknaden.
GOteborgs Kex installerade for nagra ar sedan tre nya flexibla packlinjer,

dessa skulle kunna kéra produkter fran tre olika fléden. Det uppstod ett
behov av att 6vervaka produktionen och pa ett enkelt satt askadliggora
vilken linje som korde vad och vad linjestatusen var. For att ge en god visuell
kontroll i produktionen och for att férenkla sa mycket som majligt fér ope-
ratérerna valde man att anvanda storbildsskarmar. Dessa visar produktions-
status med OEE, linjeval samt larm via fargindikation. Systemet sparar dven
historik som kan anvandas i felsokningssyfte.

For att kunna visa datan behovdes ett lattanvant och prisvart SCADA-
system. Valet foll da pa WideQuick, som visade sig fungera mycket bra och
har ett formanligt startpaket med utvecklingslicenser och utbildning.

Efter att WideQuick® Runtime varit i drift 3 ar presenterade Kentima en
ny funktion som skulle kunna passa for fabrikens palleteringsanlaggning,
webbservermodulen WideQuick® Web Client. Palleteringsanlaggningen
har tva vaningsplan och da det saknades ett operatérsinterface pa plan tva
valde Anders Bosson att installera WideQuick® Runtime pa en pekskarm

. . . . info@kentima.se KENTIMA www.kentima.com
som placerades for lokal styrning. Web Client som ansluter mot Runtime .
har dven installerats pa truckdatorer samt lasplattor. Detta ar oerhort vikt-
igt da bemanningen av anlaggningen blir mer flexibel, framst vid hog belastning och extrakorningar.

Strax efter att Kentima hade presenterat I6sningen med Web Client kom tva mekatronikingenjorer fran Chalmers med en for-
fragan om att fa gora ett examensarbete. Detta innebar att Goteborgs Kex omedelbart kunde ta steget till att fa en fungerande mobil

Flexibilitet i fokus hos
N

ordens storsta kextillverkare

SNABBFAKTA

il \iceuck HVISCADA stalera-

s forst fabriken. Efter 3 & infor-

. skaffades ytterigare ett system

Garcborgs Kex dr Kungilvs scorsta privara  anvinda sworbildsskirmar. Dessavisarproduk- — [ESSENRSSRs v iAo
. tionsstatus med OEE, linjeval same larm via  [RYSSNg

br. 1 6ver hundra &
Med Kentimas mj:

Kelhet, flexibilitet och i

‘WideQuick” Runtime Gvervakar
och ger en god visuell kontroll
av produktionen.

roducerar nu  Litanvint och prisvire

norska och  foll i pa WideQuick, o

mycket bra och har ete formnlige sarrpaker  [RIRS VT

atbildning méjligheter til flexibilitet och
mobiltet i fabriken.

med urvecklingslier

“"WideQuick Web Client har gett
oss stora mjligheter till mobili-
tet, dessutom ar det flexibelt och
enkelt att anvéinda, " séiger Anders
Bosson, automationsansvarig
Goteborgs Kex.

Det uppstod ext behov av art
duksionen och pi

ven installeras pi truckdatorer same lisplac-
or. Detta i oerhare vikrige di bemanningen

msc vid

lir mer fl
h cxrraky

av anlige
hog belas

bar ae Gl are kunde @
stegetcillat i en fungerande mobil asning.

WideQuick Web Client. Palleceringsan
Tig
“Supporten vi har fétt fréan Kentima
under examensarbetarnas pro-

b jekt har varit helt suveran,” kigger
Anders Bosson til.

WideQuick Runti
som placerades for lokal sty

Client som anslucer mor R

|6sning.
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Success stories — Sakerhet

I slutet av 2012 stod det pampiga képcentrat i Hyllie klart. Emporia &r perfekt
placerat i den sydvastra delen av Malmdo, nara Malmo Arena och citytunnel- Ke:nt'ma tryggar
stationen. For ett av Skandinaviens storsta kdpcentrum med en yta pa cirka e 25
93 000 m? var det en sjalvklarhet att ha ett effektivt och anvindarvénligt
Overvakningssystem av hogsta kvalitet. Valet foll da pa Kentimas Ethiris® Video
Management Software.

Ethiris® ar en kraftfull programvara for videodvervakning som évervakar
kopcentrat med ungefar 130 kameror. Ethiris® anvands framst som ett
hjdlpmedel vid en eventuell utrymningssituation. Med hjalp av Ethiris® kan X 1 ey, £
personalen dvervaka exempelvis nddutgéngarna for att sikerhetstélla att alla o ‘ s e e}
manniskor har lamnat byggnaden sakert.

En av funktionerna som vardesatts mest ar Ethiris® enkla sokfunktion.
Tyngdpunkten har hela tiden legat pa att det ska vara ett anvandarvanligt
Overvakningssystem och att det ska finnas smarta sokfunktioner som snabbt
kan hitta videomaterial kopplat till en specifik handelse.

Operatorerna ar mycket nojda med Ethiris® och tycker att systemet ar an-
vandarvanligt och funktionaliteten har anpassats till att passa deras vardagliga
arbete. Overvakningssystemet har flera snabba och vilutvecklade sékfunktioner
som gor att operatorerna sparar viktig tid.

Vid videodvervakning av kdpcentrat ar det viktigt med bra bildkvalitet. Det
racker inte med att ha kameror med bra upplsning, om inte 6vervaknings-
systemet har férmagan att ta vara pa kamerans hogupplosta kvalitet. Ethiris®
kan hantera alla tillgangliga upplosningar som kamerorna kan leverera.

Aven Skanska Installation, som har utfért installationen pd Emporia, &r mycket
néjda med Kentimas 6vervakningssystem. Ethiris® ar snabbt, inspelat material info@kentima.se
laddas fort och méjligheten till att fa en 6versikt ver manga kameror samtidigt
dr nagra av de saker som gor att Skanska Installation rekommenderar och véljer Ethiris.

din sakerhet

W kameror rkoppiade
N + Hiyllic Klart. Emporia i perfekt  INCRIEEIEN g
speentra | Hylie Kart Bnpt LG, e

slutet ay 2012 stod det pampigd
e 4 cirka 93 000 m?  IRCEEELE

i i ‘av Malm®, niira Malmd Arena ocl
it effekrivt och
var det en sjilvklarhet att ha et ef \ a
- hogsta yaliet, Valet foll di pa Kentimas Ed

ris® Video Management Software. is* har flera smarta sokfunk-
s Video Mantger Somer som gor det lt at hta
Videomaterial som dr kopplat til

anvéndarvénlighet och kvalitet
var en viktig faktor vid valet av
Svervakningssystem,” séger
Roger Olsson property manager
Steen & Strom Sverige AB.

“Ethiris skalbarhet gjorde det
Lt att anpassa funktionaliteten
efter Emporias behov,” séger
Magnus Leonardsson, projekt
ledare Skanska Installation AB.

ljer Exhiris

A KENTIMA  vwwientimacom

Den Norske Opera & Ballett, ritad av det norska arkitektkontoret Snghetta,
stod fardig 2008 i Bjérvika som ar ett gammalt hamnomrade i Oslo. Totalt
arbetar idag 615 personer pa Den Norske Opera & Ballett. De som framst an-
vander overvakningssystemet ar vakterna och sakerhetschefen och de nyttjar
& B‘av”é'ft Ethiris bade i sjalva byggnaden och utanfor, men dven pa deras lager.

Efter att ha lamnat anbud pa leverans, projektering och driftsattning fick
Bravida Fire & Security uppdraget att installera Ethiris i nybyggnationen.
Ethiris kan integreras med Bravidas egna system, Bravida Integra, genom
kommunikation via OPC.

N K o winls SNABBFAKTA =] Ethiris flexibla funktioner var a\./‘g('jran(nje for a.tt tilllt.godose behovet pa Den
VABEaE ot runtomkeing bypeneyee 0 b4 a0t perans L?‘ﬂismm&wﬁ Norske Opera & Ballett och framforallt sag Bravida fordelarna med det starka
ot erser ok et stodet for OPC och att det var ett anvdandarvanligt system. Det var ocksa en

Ethirs flexibla yy

el it ansine o % stor fordel att det ar en skandinavisk programvara och den professionella

andra system via exempelvis OpG,

Det lattanvinda anvindargrans. supporten for Ethiris gav stort dvertag jamfort med andra programvaror for

snittet i Ethiris bidrar i
i) il en tids-
pesparing i arbetet for operans

5}2::";:;;{9333;;;;;2”5 ersonal videodvervakning.

i Thore Naess ar Drift- och Sdkerhetschef pa Den Norske Opera & Ballett och
har varit med under nybyggnationen av den vackra byggnaden. Installationen
av Ethiris gick valdigt smidigt, man holl budgeten och tidsplanen gick precis
som planerat. Thore haller med Patrik Claesson om Ethiris enkla anvandar-
granssnitt men vill ocksa podngtera andra funktioner som &r valdigt anvand-

: bara. I den dagliga driften ar en av de viktigaste funktionerna bland annat
Amincaransanttor e visning av inspelad video.

4r vélldigt bra och littarein,

Dossutom cndrittan et De absolut storsta fordelarna med Kentimas VMS, jamfort med andras

omarta Konfiguroringsvericygot
vart arbete”, siger Patrik Clage..

S i gom Servcaleder Sikernat pg produkter, dr dess unika funktioner, ett brett kamerastod, stéd for ONVIF samt

B en hog kvalitet. Ethiris har dessutom ett inbyggt stod for Unicode vilket gor att
Www.Kentima,com operatdren ndr som helst kan byta sprak. Thore ar mycket néjd med Ethiris
och saknar inga funktioner i programvaran. | dagslaget har Den Norske Opera

& Ballett inga planer pa att bygga ut eller utdka sin 6vervakning, men ett stort

plus med Ethiris ar att det ar enkelt att ansluta fler kameror om behovet skulle uppsta, utan att det for den sakens skull medfér stora
kostnader. Det skalbara systemet har klient/server arkitektur vilket innebér att det inte finns nagra granser fér hur manga klienter
man kan lagga till. Alla inblandade instammer i att Ethiris ar en hogkvalitativ programvara som de garna rekommederar.

Etohiris@gc'jr att 6ver
.‘_‘en Nprske Opera

vakningen
a

info@kentima,com
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Forsaljning och distribution

Forsaljningsorganisation

Kentimas forsaljnings- och supportorganisation bestar idag av
tio personer. Tre personer ar renodlade saljare, fyra personer ar
marknads- och produktansvariga inom Sakerhet (tva personer)
respektive Automation (tva personer) och supportavdelningen
SKUT (Support, Konsult, Utbildning och Test) har tre med-
arbetare.

Forsaljningsmodell
Kentima arbetar efter en forsaljningsmodell med distributorer,
systemintegratorer (kallas dven aterforsaljare) och OEM-
kunder. Distributorer agerar mellanled och saljer produkterna
vidare till sitt eget nat av systemintegratorer och ibland dven
OEM-kunder, som integrerar Kentimas produkter i sina egna
produkter som séljs till slutkund under eget varumarke. System-
integratorerna har normalt kontakten med slutkunderna.
Systemintegratorerna installerar produkterna tillsammans med
ovrig utrustning hos slutkunden och skapar en total 16sning med
onskade funktioner, alternativt séljer produkterna till slutkund
som enskild produkt eller som en komponent i storre system.
Kentimas distribut6rer ar allt fran stora internationella bolag
till utpraglat lokala distributorer. Kentima har idag nordiska dist-
ributorsavtal med Anixter, Svensk Sdkerhetsvideo och Teletec.
Systemintegratorer ar allt fran stora globala aktérer inom auto-
mations- eller sdkerhetsbranschen till sma lokala installatorer
av larmsystem och automationsutrustning. Exempel pa svenska
systemintegratdrer som ocksa ar partners till Kentima &r Bravida
Sakerhet, Elajo, LMT Elteknik, Rejlers och Skanska Installation EI.
Forsaljning till OEM-kunder sker primart inom automations-
verksamheten dar Kentimas produkter kompletterar det
ovriga utbudet. Idag bestar forsaljningen till OEM-kunder i stor
utstrackning av egna produkter, som tillsammans med externa
produkter, exempelvis sensorer och givare, skapar en komplett
kundanpassad OEM-produkt. Bland Kentimas OEM-kunder
finns foretag som Coromatic Nord, Metso Power, Sandvik SRP
och Safegate International.

Distributorer

S

Systemintegratorer
\\) ]

Avtalstyper

Kentima anvander sig av distributorsavtal, aterforsaljaravtal
(med systemintegratorer) samt partneravtal med systeminte-
gratorerna. | de generella distributors- och aterforsaljaravtalen

ingar normalt sett inga krav pa distributéren/systemintegra-
toren att en viss forsaljningsvolym ska uppnas. Uppstartskost-
naderna ar daremot betydande varje gang ett nytt samarbete
med en distribut6r och/eller systemintegratér ska utvecklas
(lang tid fran kontakt till avtal tills forsaljning startar). | synner-
het géller detta for avtal med distributorer, da dessa ofta har
flera olika alternativ att erbjuda sin kund. Allt detta leder till att
Kentima ar “framtungt” nar det géller kostnader men "bak-
tungt” nar det galler intakter och l6nsambhet, vilket forvisso ar
typiskt for programvarubolag.

Kentimas partnerprogram
Kentima har ett eget partnerprogram, Kentima Partner Pro-
gram, for i forsta hand systemintegratorerna. Kentima Partner
Program innehaller stora fordelar for den som ansluter sig i
form av utbildning, marknadsstdd, support, erfarenhetsutbyte
och utvecklingsmajligheter.

Det finns fyra olika partnernivaer:
» R—Registered
» S—Silver
» G-Gold
» P—Platinum

Registrerade partners erbjuds fria grundutbildningar och
tillgéng till support. Hogre partnerniva ger tillgang till mer

fri support och reducerade kostnader for utbildning. For att

en partner ska na en viss partnerniva krévs att foretaget har
ett visst antal medarbetare som &r utbildade pa Kentimas
produkter samt genomforda referensobjekt. Foér varje partner-
niva forvantas ocksa en viss arlig miniminiva pa forsaljning av
Kentimas produkter, fran cirka 50 tkr pa nivan silver till 300 tkr
pa nivan Platinum.

Erfarenheten av Kentima Partner Program har varit god, pa
sa vis att partneravtalen lett till fler kdpande kunder och 6kad
forsaljning av Kentimas egenutvecklade produkter.

Kentima har som ett led i sin 6kade marknadssatsning
tecknat ett stort antal partneravtal de senaste tva aren, vilket
forvantas leda till 6kad forsaljning framdéver. Per den 30 april
2015 hade Bolaget totalt 235 partners i sitt natverk, varav 196
svenska aktorer och 39 internationella.

Service och support

Service och support ar en viktig del av kunderbjudandet och
Kentima har darfor forstarkt satsningen under de senaste aren,
bland annat genom att inrdtta en separat avdelning “SKUT”,
som star for Support, Konsult, Utbildning och Test. Tidigare for-
delades arbetet pa flera olika avdelningar och supporten skicka-
des till den avdelning som hade bast kompetens inom omradet
som fragan gallde. Fordelarna med att fokusera kompetensen
pa en dedikerad avdelning ar betydande, med hogt kunnande
inom samtliga produktomraden.

SKUT-avdelningen hjalper forst och framst kunderna med
support och utbildning, men &r ocksa ett viktigt stod for salj-
arna som tekniskt saljstod i inforsaljningsprocessen, da Kentima
erbjuder tekniskt kvalificerade produkter. Etablerandet av
SKUT-avdelningen gor att Kentima i 6kande omfattning kommer
att kunna ta betalt for support, utbildningar och konsultabete
pa spetsniva, eftersom allt samordnas och genomfors fran en
och samma avdelning och blir lattare att registrera korrekt.

Intdktsmodell
Kentima saljer programvaran som en licens och en réttighet att
anvanda den huvudversion som galler vid leveranstillféllet. Licens-
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avtalet géller obegransat i tid for den aktuella huvudversionen,
men normalt sett behover kunden senare lagga till forbattringar
fran senare versioner eller byta hardvara, vilket innebar att kund-
en behover uppdatera programvaran. Det finns méjlighet for
kunden att vid inkopstillfallet kopa till fem ars fria uppdateringar,
vilket ger Kentima en cirka 40 procent storre intakt.

Kentima saljer dven support- och uppdateringsavtal, vilka
dock har varit svara att sélja via distributorer eftersom de i
forsta hand saljer produkter. | samband med att Kentima i
6kande utstrackning vander sig direkt till partners/system-
integratorer kommer forsaljningen av support- och/eller upp-
dateringsavtal att underlattas.

| samband med att Kentima nu har organiserat nya avdelning-
en SKUT kommer Bolaget att fa storre mojligheter att ta betalt
for konsulttid och supporttid (for de kunder utan supportavtal
och/eller partneravtal) da allt nu hanteras och samordnas fran
en och samma avdelning.

Intdkterna fran utbildningar 6kar i takt med att fler ansluter
sig till Kentimas partnerprogram. Beroende pa vilken niva man
har som partner ingar det kostnadsfria utbildningar, men de
som genomgar grundutbildningarna genomgar garna dven
fortsattningsutbildningarna.

Marknadsstrategi

Huvudsyftet med kapitalanskaffningen och listningen pa First
North 2013 var att finansiera en 6kad internationell marknads-
satsning, vilken ocksa inletts. Som framgar ar kostnaderna
betydande innan nya avtal med distributérer och systeminte-
gratorer borjar generera intikter. Aven for systemintegrator-
erna och slutkunderna kravs det en insats i form av utbildning
och nedlagd tid for att na den erfarenhet som kravs for att
kunna anvanda programvarorna effektivt. Nar val samarbe-
tena etablerats och systemintegratorerna lart sig arbeta med
programmen tickar dock avtalen normalt sett pa, med I6pande
intakter och mycket goda tackningsbidrag eftersom Kentimas
forsaljning i allt hogre grad kommer att besta av egenutveckla-
de programvaror.

Den finns saledes en trogrorlighet som ar till Kentimas nack-
del nar det galler att knyta nya inkomstbringande avtal med
distributorer och systemintegratdrer, men samma trogrorlighet
kommer att vara till Kentimas fordel nar systemintegratorerna
vant sig vid att arbeta med Kentimas produkter och avtalen
genererar intakter.

Kentimas exportsatsning har fokuserat pa att skriva avtal
med distributorer respektive direkt med systemintegratorer,
som sedan ocksa forhoppningsvis gar med i Kentimas partner-
program. Erfarenheterna hittills visar att det som gett bast
resultat dr att knyta avtal direkt med systemintegratorer (ater-

Kentima AB — Antal internationella avtal, ackumulerat
B Distributorsavtal [ Aterforsaljaravtal
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forsaljaravtal). Distributorerna har ofta flera konkurrerande pro-
dukter att erbjuda kunderna och det &r svart for ett litet foretag
som Kentima att konkurrera om uppmarksamheten med mer
valetablerade leverantorer; distributdrerna tycker det ar bekva-
mast att arbeta med de redan inarbetade leverantérerna.
Exportstrategin har darfor reviderats till att bearbeta
underifran i ledet (partner/systemintegrator) an ovanifran
(distributorer). Darfor har de exportsaljare som anstallts for
att bearbeta internationella distributdérer sagts upp som del i
ett kostnadsbesparingsprogram, for att Bolaget snabbare ska
komma tillbaka till I6Gnsamhet. Den internationella marknads-
bearbetningen kommer att fortsatta, men med 6kat fokus
pa att teckna avtal med systemintegratérer direkt. Kentima
fortsatter att stalla ut pa olika méassor, bland annat pa en av
Europas storsta sakerhetsmassor, IFSEC International i London
som gar av stapeln i juni 2015.

Marknadssatsning Sakerhet

For affairsomrade Sakerhet kommer Bolaget att fortsatta be-
driva ett selektivt internationellt férsaljningsarbete mot utvalda
systemintegratorer som bedoms ha ett konkret intresse av

att arbeta med Kentimas produkter och bli partners. Pa sa vis
kommer den internationella expansionen att fortsatta, men till
reducerade kostnader.

P& den asiatiska marknaden finns ett uttalat intresse hos
vissa kameratillverkare att anvanda Kentimas VMS-system
Ethiris®, och potentialen som indikerats ar betydande. Sats-
ningen pa USA &r tills vidare lagd pa hyllan, tills Bolaget bevisat
att man kan na Iénsamhet med den befintliga affairsmodellen.

Bolagets forsaljning pa den svenska marknaden har tidigare
skett via ett nat av distribut6rer. Under maj manad 2015 har
foretaget beslutat att forsaljningen i fortsattningen ska ske aven
direkt till systemintegratorerna.

Marknadssatsning Automation
Marknadsforingen har intensifierats pa den svenska marknaden
inom bada affarsomradena Automation och Sakerhet. Bolaget
har i borjan av 2015 Oppnat ett lokalt forsaljningskontor i Stock-
holm, som &r en viktig region. Har forutspar Bolaget en tydlig
forsaljningstillvaxt inom de narmaste kvartalen.
Exportsatsningen begransar sig for narvarande framst till
den nordiska marknaden (fokus for exportsatsningen ligger
tillsvidare inom Sakerhet). All forsaljning inom Automation sker
direkt till systemintegratorer som ofta tecknar partneravtal
med bolaget. Tillvaxten ar tydlig inom omradet Automation;
saval omsattning, antal kopande kunder som antalet partners
Okar stadigt varje kvartal.

Kentima AB — Antal registrerade partners, ackumulerat
W Partner svenska [J Partner internationella
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Styrelse, ledande befattningshavare

och revisorer

Styrelse

Jens Kinnander
Styrelseordférande sedan 2012.
Jens Kinnander (f1972) ar advokat och partner pa advokat-
firman Glimstedt i Lund AB. Kinnander har tidigare varit
bolagsjurist pa Sony Ericsson (2007 — 2009) samt advokat pa
Mannheimer & Swartling (2000 — 2007).

Jens Kinnander dger 20 000 B-aktier i Kentima Holding.

Kent Nilsson
Styrelseledamot sedan 1994, ddrtill vd sedan 1994,
ddrtill grundare av Bolaget.
Kent Nilsson (f 1962) ar vd i Kentimakoncernen och ingenjor,
Elektroteknik.

Kent Nilsson dger 485 000 A-aktier och 5 605 000 B-aktier i
Kentima Holding via bolag.

Lars Johansson
Styrelseledamot sedan 2014.
Lars Johansson (f 1958) ar senior advisor pa Vastra Hamnen
Corporate Finance i Malmo. Johansson har tidigare bland annat
varit chef for SEB aktiehandel i Malma. Johansson har last
juristlinjen vid Uppsala universitet.

Lars Johansson dger 105 000 B-aktier i Kentima Holding
via bolag.

Annsofi Andersson
Styrelsesuppleant sedan 2009
Annsofi Andersson (f 1972) ar ekonomichef i Kentima Holding.
Andersson ar gymnasieekonom och har varit anstalld i
Kentimakoncernen sedan 1996.

Annsofi Andersson ager 61125 B-aktier i Kentima Holding.
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Flerarsoversikt

KONCERNENS RESULTATRAKNING 1jan-31 mars 1juli-31 mars
(Q3) (Q1-Q3)
Belopp i mnkr 2015 2014 2014/ 2013/
2015 2014
Rorelsens intdkter
Nettoomsattning 8,1 8,6 21,3 22,9
Varav Kentima Holding AB 0,0 0,0 0,0 0,1
Varav Kentima AB' 1,6 1,5 55 4,0
Varav Kentima Control R & D AB 6,5 71 15,8 18,8
Ovriga rérelseintakter 0,0 0,1 0,2 0,3
Summa rorelsens intdkter 8,1 8,6 21,5 23,2

Rorelsens kostnader

Ravaror och férnédenheter -1,5 -1,1 -4,3 -3,2
Handelsvaror -2,9 -3,5 -7,5 -9,7
Ovriga externa kostnader -1,4 -2,3 -5,7 -6,1
Personalkostnader -3,5 -3,7 -9,8 -9,0
Avskrivning av materiella och

immateriella anldggningstillgangar -0,5 -0,6 -1,6 -1,7
Summa rorelsens kostnader -9,9 -11,3 -28,9 -29,7
Rorelseresultat (EBIT) -1,8 -2,7 -74 -6,5
Finansiella poster -0,1 0,0 -0,1 -0,1
Resultat efter finansiella poster -1,9 -2,8 -7,5 -6,7
Bokslutsdispositioner 0,0 0,0 0,0 0,0
Skatt pa periodens resultat 0,0 0,0 0,0 0,0
PERIODENS RESULTAT -1,9 -2,8 -7,5 -6,7

"Inklusive Kentima Solutions 2006/2007 — 2010/2011, fusionerat med Kentima AB frén 2012.

KONCERNENS BALANSRAKNING 1jan-31mars 1juli—31 mars
(@3) (Q1-Q3)
Belopp i mnkr 2015 2014 2014/ 2013/
2015 2014
TILLGANGAR
Immateriella anlaggningstillgangar 9,4 7,5 9,4 7,5
Materiella anlaggningstillgangar 0,7 0,9 0,7 0,9
Summa anldggningstillgangar 10,2 8,4 10,2 8,4
Varulager 5,0 4,7 5,0 4,7
Kortfristiga fordringar 5,5 4,9 55 4,9
Kassa och bank 1,9 0,4 1,9 0,4
Summa omsittningstillgangar 12,4 9,9 12,4 9,9
SUMMA TILLGANGAR 22,6 18,3 22,6 18,3
EGET KAPITAL OCH SKULDER
Bundet eget kapital 1,5 1,0 1,5 1,0
Fritt eget kapital 8,4 6,3 8,4 6,3
Summa eget kapital 9,9 7,3 9,9 73
Avsattningar 0,0 0,0 0,0 0,0
Langfristiga skulder 5,4 4,2 5,4 4,2
Kortfristiga skulder 7,3 6,8 7,3 6,8
Summa skulder 12,7 11,0 12,7 11,0
SUMMA EGET KAPITAL OCH SKULDER 22,6 18,3 22,6 18,3

Stdllda sakerheter
Foretagsinteckningar 10,8 89 10,8 8,9

Ansvarsforbindelser Inga Inga Inga Inga

"Inklusive Kentima Solutions 2006/2007 — 2010/2011, fusionerat med Kentima AB frén 2012.

2013/
2014

32,9
0,1
59

26,9
0,4

33,3

5,2
-13,9
9,8
12,6

-2,3
-43,8

-10,5

-0,2
-10,7

0,0
0,0
-10,6

2013/
2014

7,8
0,9
8,7

4,2
10,0

5,7
19,9

15
15,9
174

0,0
0,7

10,5
11,2

10,8

Inga

2012/
2013

37,9
0,0
4,8

331
0,0

37,9

-5,6
-16,3
-5,2
-9,0

-2,7
-38,7

-0,3
-1,1

0,0
-0,1

-1,2

2012/
2013

6,1
0,4
6,5

3,9
6,2
6,5
16,7

23,2
1,0
13,1
14,2
0,0
16
7,3

9,0

23,2

8,9

Inga

2011/
2012

45,1
0,6
31

41,3
0,0

45,1

-6,6
21,6
-4,0
-9,2

2,4
-43,7

13

-0,3
1,1

0,0
0,0
1,1

2011/
2012

6,2
0,5
6,7

4,9
4,6
0,6
10,1

16,8
0,8
6,2
7,0
0,0
3,7

6,1
9,8

8,9

Inga

1 juli—30 juni
(Q1-Q4)

2010/ 2009/
2011 2010
39,1 28,6
0,0 0,0
4,4 31
34,7 25,4
0,0 0,0
39,1 28,6
-6,6 -4,6
-169  -13,0
-3,8 -3,7
-8,6 -6,4
-2,4 -2,4
-38,3 -30,0
0,8 -1,4
-0,2 -0,2
0,6 -1,6
0,0 0,0
0,0 0,0
0,6 -1,6

1 juli - 30 juni

(Q1-Q4)

2010/ 2009/
2011 2010
4,6 54
0,6 0,4
5,2 57
54 54
6,4 4,0
0,3 0,4
12,1 9,7
17,3 15,5
0,8 0,8
5,2 4,6
6,0 5,5
0,0 0,0
4,2 2,8
71 7,2
11,3 10,0
17,3 15,5
5,6 5,6
Inga Inga

2008/
2009

33,2
0,0
3,9

29,3
0,2

33,4

-5,1
-13,0
-5,9
-8,7

-2,0
-34,8

-0,3
-1,6

0,5
0,3
-0,8

2008/
2009

46
0,6
5,2

5,7
4,7
0,9
11,3

16,5
0,8
59
6,7
0,0
2,3

7,5
9,8

4,6

Inga

2007/
2008

53,8
0,3
3,5

50,0
0,0

53,8

-8,4
23,4
74
-10,6

-1,3
-51,1

2,7

-0,1
2,6

0,0
-0,7
1,9

2007/
2008

2,8
0,6
3,4

6,9
8,9
0,2
16,0

19,4
1,3
53
6,6
0,4
11

11,4

12,9

19,4

3,6

Inga

2006/
2007

46,4
0,0
30

43,4
0,0

46,4

-27,1
0,0
-5,7
-10,9

-1,0
-44,8

1,6

1,5
3,1

0,0
-0,6

2,5

2006/
2007

2,2
06
2,8

59
54
1,0
12,3

1,0
4,9
5,9

0,3
0,4
8,5
9,2

15,1

2,6

Inga
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